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Medellin, 06 de junio de 2019

res

terio de Educacion Nacional

é Orlando Cruz

ubdirector de Gestion Administrativa

Referencia: Respuesta frente a la solicitud de ampliacién justificacion ofrecimiento
porcentaje de comision en la Licitacion Pablica LP-MEN-03-2019.

Cordial saludo

El suscrito Alejandro Peldez Rendon, identificado como aparece al pie de mi firma,
actuando en calidad de Representante Legal de la Empresa FEELING COMPANY SAS,
identificado con NIT 811.025.635-7, me permito dar respuesta al requerimiento realizado
por la entidad dentro del término legal establecido, por medio del cual debemos sustentar
el valor del ofrecimiento del cero (0%) para el valor del porcentaje de comision, en el
marco del proceso de la referencia.

Mediante oficio con fecha de 04 de junio del presente afio, la entidad solicita ampliar la
justificacion del ofrecimiento con base a los siguiente 5 puntos relacionados a
continuacion, de lo cual se da respuesta clara y precisa sobre dicho requerimiento.

1. Especificar cuéles son las deducciones de impuestos relacionados con el
objeto social de la empresa

Se anexa certificacion de la revisoria fiscal al presente documento.

2. Especificar y soportar cuales son los proveedores con quienes tienen alianzas
estratégicas.

Se relaciona a continuacion las alianzas estratégicas con nuestros proveedores a nivel

nacional.
ALIADO ESTRATEGICO NIT
SOLUCIONES INTEGRALES C&C SAS 900425271-9

FACTOR EVENTOS Y PRODUCCIONES S.A.S | 900470974-9
Quantum Consulting

Group S.AS 900602942-1
ACIERTO LOGISTICO S.A.S 900780357-4
METROCUADRADO GROUP 901154709-2
Cadena Hotelera G.H.L. Grupo

Hoteles S.C.A 830113706-8
Billing Cinema 80058723-8

LOGISTICA DE TRANSPORTE LOPEZ MOLINA
S.A.S 900585716
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RANSPORTES ESPECIALES CRISTALES S.A.S | 805020890-4
ANSPORTES 811036515-9
E TRANSBASIC S.A.S 900857003-5

exan los contratos de alianzas con nuestros proveedores.

3. Especificar y soportar cual es su unidad de acciones logisticas y de marcay su
back office

Como compaiiia, Feeling Company S.A.S. ha establecido sus procesos y flujogramas
basandose en la buena précticas de sistemas como la norma ISO90001-2015 (Sistemas de
gestion de la calidad), IXL Center (Metodologia de innovacién) y Trayectoria MEGA, esto
nos ha ayudado a depurar un mapa de procesos para soportar la excelente calidad en la
ejecucion de los proyectos obteniendo un alto grado de satisfaccién de nuestros clientes;
en especifico el area de Acciones de Marca (Acciones logisticas y de marca) que pertenece
a los procesos misionales de la compafiia en la etapa de produccion, esta unidad tiene la
facultad organica de crecer de acuerdo a los volimenes de venta generados por la
empresa, y el Back Office (Administracion, Contabilidad, Revisoria y Tributaria), se
encuentra dentro de los procesos transversales o de soporte, por lo que no incurren en
sobrecostos en la ejecucién del contrato.

Nuestro Mapa de Procesos

Planeacion
estrategica

Ejecutivo

Direccionami

BACK OFFICE
El Back office es un departamento en el cual se maneja el area administrativa, financiera y
de apoyo a personal y nomina.

Su estructura actualmente cuenta con un director contable y administrativo, asistente
contable, recepcionista, mensajero, servicios generales, analista de controles financieros
(presupuesto, indices, rentabilidad), auxiliar contable, auxiliar de gestion humana, asistente
de compras y manejo de proveedores. Para un total de 10 personas actualmente.
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CCIONES DE MARCA
area tiene su proceso certificado por la norma ISO 90001-2015 (Sistemas de gestion
alidad), de acuerdo al siguiente mapa de proceso.

DP04- DESCRIPCION DE PROCESO ACCIONES DE MARCA

bbjeti\roT Disefio y ejecucion de las acciones de marca y planeacion de Ia infraestructura adecuada para implementarias.

Alcance: Desde |a propuesta creafiva o Brief del cliente, hasta Ia implementacion de Accion de marca o informe

Responsgable: Director Acciones de Marca

Recursos para la tion del P R Humanos, Office, Google Drive/Site, Telecomunicaciones. Proveedores, Transporie.

Planear:

Seleccidn
contratacidn y
liquidacidn

Entradas proveedores
v Brief Y personal . R::::;
o Propuesta Crealiva tempaoral.
Administracicn del prasupuostos

Salidas
s Plan de accidn e  Foealizar Presupuesto.
(cuanda sea equipo de rabajo drdenes da Informes de
necesaro) < - comera Ejecucion.
*  Requermentos del Ejecuciones.
Cliente | Acciones @
i de Marca
Actuar: ——
Realizar informe de Verificar:
. e Indicadores de gestion:
DOCUMENTOS DE REFERENCIA ejecucion <:| =  Cumplimiento del
Paolitica de Calidad Presupuesto de Ventas.

Objetivos de Calidad «  Cumplimiento del
Mzpaz de Procesos margen asparado.
angzlisis de Rieszos =  Satisfaccion del cliente.

La estructura de esta area esta conformada de la siguiente manera: director de acciones,
productor de acciones (Medellin, Bogotd4, Cali, Eje Cafetero y Costa Caribe) y coordinador
de acciones. Estos ultimos tienen a cargo los logisticos que trabajan directamente en los
eventos y que estan en la capacidad de crecer o disminuir en cantidad de acuerdo a la
demanda y a la necesidad de los proyectos. Esta area cuenta hoy con 24 personas,
contratadas de manera directa, de los 82 empleados actualmente vinculados en la
compaifia.

De igual forma, esta area cuenta con presencia fisica en las ciudades de Bogota, Cali y
Barranquilla, ciudades que estan alineadas, por la estrategia de la oficina central.

4. Explicar porque afirma que es posible llevar a cabo todas las actividades de
apoyo que requiera la operacion del contrato sin incurrir en ningun tipo de
costo adicional por concepto de administracion

La empresa puede llevar todas las actividades de apoyo que requiera la operacion sin
incurrir en ningln costo adicional por concepto de administracion fundamentado en lo
siguiente:

1. El mayor volumen de compras a nuestros proveedores por la ejecucion del contrato
activan descuentos adicionales y/o rebates, reduciendo el costo total de la compaiiia
y por ende el costo del contrato.

2. La capacidad administrativa actual puede soportar la ejecucion del contrato, lo que
permite una dilucién de los gastos fijjos en un mayor volumen de facturacion,
impactando positivamente el margen operativo de la compafia.
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La adjudicacion del contrato da la seguridad a la compafia de tener unos flujos de
caja importantes, lo cual facilita la utilizacion del capital de trabajo disponible y/o de
los cupos de crédito con las entidades financieras, con el fin de obtener los
descuentos financieros que otorgan los proveedores, lo que reduce al final el costo
de la compainiia y por ende el costo del contrato.

La ejecucion de este contrato y los anteriores, nos facilitan el acceso a otros
contratos publicos y/o privados que contribuyen a hacer mas eficiente el costo y
gasto fijo que tiene la compafiia y por ende el costo del contrato.

El margen de las otras actividades establecidas en el tarifario satisface los margenes
definidos como politica de compafiia.

Una vez se establece una relaciébn comercial con los proveedores o prestadores de
servicios designados por la entidad, a los cuales se les realiza los giros directos de
recursos, conlleva a la profundizacion de la relacién, generando en la mayoria de
los casos menores costos de adquisicidon de bienes y servicios, reduciendo el costo
total de la compaiiia y por ende el costo del contrato.

5. Finalmente, se solicita que el proponente afirme que al proponer este
porcentaje de ejecucién del 0.0%, el mismo no sera objeto de reclamacidon ni
solicitud de desequilibrio econémico por este concepto sea cual fuere la
ejecucion del contrato.

Como Representante Legal de FEELING COMPANY S.A.S, afirmo que el porcentaje de
comisién ofertado del 0.0% en el proceso de referencia, no serd objeto de reclamacion ni
solicitud de desequilibrio econémico por este concepto sea cual fuere la ejecucion del
contrato, adicionalmente, anexamos certificacion del revisor fiscal afirmando lo mismo en
este sentido.

Atentamente,

—

ALEJANDRO PELAEZ RENDON

C.C 71.750.444

Representante Legal Principal

FEELING COMPANY SAS

NIT 811.025.635-7

Direccion: Calle 12 N° 31-193 Medellin-Antioquia
Tel:3524211




